
Verkaufserfolg

> 17,4 % mehr Umsatz in ¼ der Zeit <

Zum Thema:
Der Käufer ist  kritisch, gut informiert, Mehrwert-orientiert. Sie 
stehen im extremen Zeit- u. Kosten-Verdrängungswettbewerb. 

Durch Charisma, Produktfreude, konsequente 
Gesprächsführung , Einwandsentkräftung ,Sympathie können 

Sie Ihre Verkaufsziele just in time erreichen.

 Ziel:
 17,4 % mehr Umsatz in ¼ der Zeit bei Neu- und 

Stammkunden

Inhalte:
° Neue innere Haltung durch 3 I System 

( Identifikation,Innovation,Initiative )
°Positionierung. So erhalten Sie Termine und wecken Bedarf

°Präsentation: Nutzen Nutzen Nutzen und alles was überzeugt
°Abschluss: So verkaufen Sie sofort.

Methoden:
Kurzvorträge, Workshop, Übungen, Self Test, Seminar 

Dokumentation

 Zielgruppe:
Marketing, Vertrieb, Promotion, Messe, Produktmanagement, 

Kommunikation

Experte:
Dr. Frank Weirauch, ehem. Professor Hochschule Wallis, 

seit 1983  Dr. Weirauch Consulting Int.

Teilnahmegebühr (ohne Lunch):
CHF 540.-- (CHF 280.-- Mitglied IDEE-SUISSE®)

Anmeldung: 
bis spätestens 5 Tage vor Beginn

> E-Mail: info@idee-suisse.ch / Fax: 044 - 445 15 44 < 

Donnerstag
21. April 2016
09:00 - 17:00 Uhr

oder

Donnerstag
2. Juni 2016

09:00 - 17:00 Uhr

TECHNOPARK®  Zürich
Technopark-Strasse 1

8005 Zürich

In Zusammenarbeit mit

Dr. Weirauch 
Consulting Int. 

dr.weirauch@wci.ch
www.wci.ch

Anmeldung
IDEE-SUISSE®

Schweiz. Gesellschaft für 
Ideen- und Innovations-

management

Technopark-Strasse 1
8005 Zürich

Tel.: 044-445 15 45
Fax: 044-445 15 44

E-Mail: 
info@idee-suisse.ch

www.idee-suisse.ch
www.blog.idee-suisse.ch


